
これからの葬儀社イメージ革命はこれだ!!
ＩＴで最先端企業へ変身

｢葬儀なんでも打合せキット｣

①. 葬儀屋さんも変わったね、
　　ｉＰａｄで説明ですか。

②. ｢スマート｣・｢きれい｣・｢スピーディ｣

　　　　カッコイイ葬儀屋さんね。

③. ｢カタログ｣･｢地図｣･｢会館案内｣も全部iＰａｄ
　　で説明。すぐプリントもできる。

⑤.プリンターもキーボードも
　　コードレスで活用できるのね。

④. 想い出ビデオ・音楽葬も
　  本当にきれいです。

①. ｢ワンタッチ｣で葬家へ説明！

③. ｢コース説明｣｢セット説明｣｢単品説明｣で簡単

　　に納得してもらえるね。

⑤. ｢山間部｣も｢ビルの谷間｣もＮＴＴドコモ通

　　信でつながる安心。

　　

⑥. パソコン操作が苦手な営業も式後の練習で

　３ヶ月目にはプロに変身。

④. ｢熟練営業｣のまねが、ｉＰａｄで素人営業

　　でも簡単にできるね。

②. ｢オプション商品｣もスピード説明。

ＮＴＴドコモ
 ルーター

葬家からみた

｢葬儀なんでも打合せキット｣営業社員からみた

ケントピア㈱の取扱いシステム群(お気軽に問合せ下さい)
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NTTPCｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ

１）クラウドサービスでお見積り作成
　　－管理者が一元管理を行うー

２）パソコンでｉＰａｄデータを作成
　　－管理者が写真・映像・会館説明など登録ー

iPadの1号機を完全に｡

2号機から同期設定を
します。
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請求書作成
ネット

運用とクラウドサービスiPad
①. ｢商品単価｣や｢コース設定｣を管理者が一元

　　　管理できる。
　　

①. ｢葬儀料が20％もアップ｣したね。

 　説明が素早くヒットできた。
　 コース品も!!　セット品も!!　
　 単品も!!

③. ｢葬家との対話｣がだんぜんよくなったね。
　 ｉＰａdで全部説明ができました。

⑤. ｢計数比較｣で簡単分析。会社全体の現実が
　 見えてくる。

⑥. 会社経営の次の一手が読めて、スピード
　 経営ができるね。

④. 社員のやる気が上がったね。

②. ｢葬儀社のイメージ｣が最先端企業に変身し
　 たね。

 　

⑤.管理者が一元登録するので、
 　｢全社統一的見積書作成｣ができる。
　　 クラウドサービスは素晴らしいね。　　

⑦. ｢過去の葬儀見積データ｣も一瞬で検索でき
　 るね。
　　 

⑥. 営業社員への訓練が非常に簡単になったね。
　　(葬家への説明訓練が統一的に行える)　　

②. 社員全員が｢統一的｣に見積書が
    つくれる。　　

③.見積り全体が全社的に即｢見える化｣できる。
　　

④. ＣＳＶに落とせるので、請求書作成でExcel
　　や販売管理に連動。格段に｢事務効率｣が
　　アップしたね。

｢葬儀なんでも打合せキット｣

｢葬儀なんでも打合せキット｣

管理者からみた

経営者からみた

営業社員からみた
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